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Pequenos agricultores encorajados
a trabalhar em cooperativas para
melhorar o seu poder de negociacao

o0 fortalecimento da consciéncia para melhorar o potencial local de ob-
ter ganhos econdmicos e a reflexao em torno dos principais desafios
enfrentados pelos pequenos agricultores na campanha agricola 2021 -
2022 marcaram o workshop de treinamento dos pequenos agricultores
do Vale do Zambeze em matérias de comércio e cadeia de valor.
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panha agricola 2022 - 2023 no distrito de

Milange, na Zambézia, o Centro para De-
mocracia e Desenvolvimento (CDD), em parceria
com a Associacao do Apoio ao Desenvolvimento
(NANA), realizou no dia 15 de Novembro, no dis-
trito de Mocuba, o treinamento dos pequenos
agricultores do Vale do Zambeze em matérias de
comeércio e cadeia de valor.

Este treinamento foi realizado no ambito do pro-
jecto “The Power of Voices Partnership - FAIR for
All: Enabling Pro-poor Value Chains in Zambézia",
financiado pelo Ministério das Relacdes Exteriores

Depois de participar do lancamento da cam-

do Reino dos Paises Baixos e liderado pela OXFAM,
cujo objectivo principal é promover o comércio
global e cadeias de valor que sejam justas para to-
dos.

O treinamento estava dividido em duas sessbes e
o grupo-alvo foi constituido pelos pequenos agri-
cultores comerciais que sao beneficiarios do pro-
jecto PVP F4AIl em Mocambique. Esta actividade
estd alinhada com o objectivo de promover melho-
rias na competitividade dos pequenos agricultores
e o sector do agronegdcio, garantindo assim um
crescimento econdmico rapido, sustentavel e de
base ampla em cadeias de valor agricolas.

Apresentadas associacoes e cooperativas como alternativa para o acesso
a informacao sobre mercados e precos

A primeira sessdao do treinamento que cobriu ma-
térias sobre os “Principios basicos de comércio e sua
aplicacao” foi facilitada por Nelsa Langa, pesquisa-
dora do CDD, que iniciou a sua abordagem desta-
cando a importancia dos pequenos agricultores re-
gistarem as suas actividades. O registo das receitas e
de todos os custos incorridos desde a aquisicao de
insumos até ao momento em que o produto é colo-
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cado no mercado permite um maior controlo da ac-
tividade agricola de modo a que comércio gere um
beneficio econdmico para os agricultores.

A obtencdo de um “beneficio econémico” foi
apresentado como o principio basico do comércio.
Na perspectiva dos pequenos agricultores como
vendedores, o beneficio econédmico é medido pelo
lucro.
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Para a obtencdo do lucro é necessario que os
agricultores tenham nocao da sua estrutura de
custos, para que a partir da quantidade produzida
sejam capazes de estipular um preco que permi-
ta a recuperacao do valor investido e a obtencao
de uma margem adicional. Neste contexto, em um
exercicio pratico, tomando como exemplo a pro-
ducao do Sr. Gildo, produtor de feijao no distrito
de Mocuba, os pequenos agricultores aprenderam
a calcular o preco minimo a ser cobrado pelos seus
produtos.

Entretanto, os pequenos agricultores afirmam
que mesmo sabendo dos precos a praticar, con-
tinuardo a enfrentar desafios que nao permitem
que o comércio gere um beneficio econédmico para
eles. “Os compradores quando vém para levar o
produto fixam o preco. Depois de andar uma longa
distancia até ao mercado para poder vender o meu
produto, fico desanimado com a ideia de voltar

para casa sem ter vendido, por isso aceito os precos
impostos pela pessoa que vem comprar”.

Estas declaragdes mostram uma clara situacao de
vulnerabilidade dos pequenos agricultores e con-
sequentemente, um fraco poder de negociacgao.
Adicionalmente, os pequenos agricultores apon-
tam problemas de manipulacao das balancas elec-
trénicas que sao usadas pelos compradores.

Neste contexto, a facilitadora propds a unidao dos
pequenos agricultores em associagcbes e/ou coo-
perativas agricolas para que tenham maior acesso
a informacoes sobre os precos de mercado e sobre
mercados alternativos, além de que a unido dos pe-
quenos agricultores pode permitir maior poder de
negociacao. Os pequenos agricultores entendem
que os extensionistas agrarios poderiam ajudar na
fase da comercializagao, disponibilizando informa-
¢ao sobre a média dos precos de mercado e fiscali-
zando as balancas usadas no mercado.
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Comercializacao apontada como a fase mais dificil da cadeia de valor
dos pequenos agricultores comerciais

A segunda sessao treinamento foi facilitada por
Dimas Sinoia, pesquisador do CDD, em colabora-
¢ao com Jeremias Benjamim, coordenador de po-
liticas e programas do NANA. Dimas Sinoia fez a
identificacao do conjunto de actores e actividades
que trazem um produto basico agricola da produ-
¢ao até ao consumo final, onde cada estagio ou
fase acrescenta valor ao produto.

As actividades partem da provisao de insumos,
producao, processamento, empacotamento, ar-
mazenagem, transporte até a distribuicao dos
produtos agricolas. Apesar de alguns pequenos
agricultores apontarem a aquisicao de insumos
como uma das fases complicadas devido aos altos
precos praticados, estes sao unanimes em afirmar
que a fase da comercializacdo que consiste na dis-
tribuicao dos produtos agricolas aos potenciais
compradores revela-se como a mais dificil para os
pequenos agricultores devido a constrangimentos
de precos injustos e balangas manipuladas como
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jd mencionados, acrescidos do excesso de oferta
no mercado local devido a falta de meios de escoa-
mento dos produtos para mercados alternativos.

Neste ambito e em um cenario onde os pequenos
agricultores comerciais tém participado de quase
todas as fases da cadeia de valor agricola, Jeremias
Benjamin e Elisia Suriar, colaboradores do NANA,
sensibilizaram os pequenos agricultores a apostar
na conservacao e armazenamento dos produtos
agricolas como estratégia para aguardar os melho-
res momentos para coloca-los no mercado e assim
evitar perdas decorrentes da venda a precos baixos
na época da colheita que € o momento onde se ve-
rifica o excesso de produtos no mercado.

Entretanto, e em jeito de ultimas consideragoes,
Jeremias Benjamin reconheceu que a diversifica-
cao de actores ao longo da cadeia de valor é o ideal
por questdes de especializacao e reducao do risco
da actividade agricola, sendo esta uma das linhas
de advocacia do projecto.
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